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Assalamualaikum wbt dan Salam Sejahtera semua

Alhamdulillah, bertemu kembali kita di edisi ke 27.
Semoga masih bersemangat untuk meneruskan hari-
hari di hujung tahun 2022. Begitu sekejap masa berlalu.
Cabaran juga semakin pelbagai dan menuntut kesedian
diri dari sudut mental dan fizikal. Begitu jugalah cabaran di
dalam mendidik para pelajar tentang ilmu dan selok belok
keusahawanan.

Kami di MASMED UiTM Cawangan Terengganu
menerusi penerbitan buletin ini sesungguhnya amat
bertuah kerana secara tidak langsung, hasil penulisan
yang disertakan sebenarnya begitu banyak membantu
pihak kami di dalam merancang dan mengendalikan
inisiatif pendidikan keusahawanan di kampus. Segala
perkongsian mengenai strategi keusahawanan,
peraturan dan polisi serta agenda kerajaan telah
menjadi bahan rujukan kami. Tips serta cerita jatuh
bangun perusahaan berjaya di luar sana juga menjadi
input yang amat baik. Semoga semua kebaikan ini
menjadi jariah buat semua.

Teruskan usaha semua dalam menghasilkan
penulisan yang bermanfaat sebegini. Sekali lagi,
terima kasih daun keladi kami ucapkan.
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Assalamualaikum dan salam sejahtera.

Bertemu kembali di edisi 27, edisi terakhir buletin infousahawan
sebelum kami melabuhkan tirai di penghujung 2022 dan sekiranya
dipanjangkan umur, moga bertemu lagi di tahun 2023. Entah
mengapa, 2022 diwarnai dengan pelbagai penyakit yang melanda
diri ini, bermula dengan COVID 19 yang menyebabkan gerak
kerja semakin perlahan dan kemudian diuji pula dengan sakit
mata yang makin melewatkan gerak kerja yang telah dirancang
namun amanah yang digalas tetap juga dijalankan dengan sebaik
mungkin. Namun begitu, ini bukanlah usaha saya berseorangan.
Kesudian tuan-tuan dan puan-puan menghantar artikel amat
kami hargai. Kalaulah tidak kerana artikel tuan-tuan dan puan-
puan sumbangkan, maka buletin infousahawan ini juga tidak
berjaya diterbitkan. Kerana itu, izinkan saya menzahirkan jutaan
terima kasih atas kerjasama yang tuan puan hulurkan. Ucapan
terima kasih juga saya rakamkan kepada rakan-rakan editor dan
designer yang walau dikekang dengan kesibukan tugas hakiki
yang makin bertambah di hujung tahun ditambah pula dengan
pembelajaran secara f2f bagi sesetengah kelas menyebabkan
banyak masa ditumpukan kepada tugas utama ini.

Akhir kata, saya juga mewakili rakan-rakan lain ingin memohon
maaf atas sebarang salah dan khilaf di sepanjang pengendalian
edisi-edisi infousahawan untuk tahun 2022 dan semoga tahun

2023 membawa ke arah masa depan yang lebih gemilang buat
semua. Maafkan kami atas sebarang kekhilafan yang tidak
dapat dielakkan kerana kami hanyalah hamba Tuhan yang
lemah.

Moga artikel yang diterbitkan dalam buletin ini dapat memberi
manfaat kepada semua. Jaga diri baik-baik. Semoga semua
diberikan kesihatan yang baik. In shaa Allah.

Terima kasih dan wassalam.

Salam hormat



Bermotosikal Sebagal Agen
Keusahawanan Sosial

Mazne binti Ibrahim

Fakulti Hospitaliti, Pelancongan dan Kesejahteraan, UNIVERSITI MALAYSIA KELANTAN,
Kota Bharu, Kelantan, Malaysia
*Koresponden: mazne@umbk.edu.my

Masih segar dalam ingatanku, dizaman kanak-kanak
dahulu sudah menjadi kebiasaan kami kanak-kanak
melihat ibu-ibu membeli sayur-sayuran dan barang
dapur daripada penjaja sayur yang menunggang
motosikal di kawasan kejiranan kami. Trend penjaja
sayur bermotosikal ini sebenarnya telah lama wujud
di tanah air kita. Akan tetapi, bilangan penjaja sayur
ini dilihat kian pupus dek kerana masyarakat kita
sekarang yang lebih banyak membeli barangan
keperluan dapur di pasar basah, pasarraya mahupun
pasar tani. Mungkin sahaja kebanyakan orang kita
sekarang ini telah mempunyai gaya hidup yang
lebih mewah di mana setiap keluarga atau isi rumah
mempunyai kenderaan sendiri yang boleh digunakan
untuk keluar membeli segala keperluan dapur.
Fenomena ini sangat berbeza jika dibandingkan
dengan masyarakat kita di suatu ketika dahulu yang
tidak mempunyai kenderaan sendiri terutamanya
dalam kalangan surirumah. Situasi seperti inilah
yang membuatkan penjaja sayur bermotosikal ini
begitu mendapat tempat di hati surirumah di suatu
ketika dahulu untuk mendapatkan barang keperluan
dapur tanpa perlu keluar ke pasar basah.

Apa yang uniknya, setiap kali kehadiran penjaja
sayur bermotosikal ini di kawasan kejiranan kami, ia
akan membawa sinar kebahagiaan kepada kanak-
kanak mahupun golongan ibu dan surirumah yang
sering ternanti-nanti akan kehadirannya untuk
mendapatkan bekalan bahan mentah ataupun
juadah yang telah siap dimasak. Pelbagai pilihan
bahan jualan yang boleh didapati bermulalah dari
sayur-sayuran, buah-buahan, rempah ratus, kuih-
muih, kerepek dan banyak lagi. Penjaja sayur
bermotosikal ini akan bergerak dari rumah ke rumah
untuk menawarkan bekalan sayur segar kepada
setiap isi rumah (Florentina, 2020). Tidak dapat
disangkal lagi, penjaja sayur ini banyak membantu
kaum ibu dan surirumah dalam melaksanakan
rutin kehidupan mereka dalam sesebuah keluarga.
Dengan adanya penjaja sayur bermotosikal ini,
ia seumpama ‘pasar bergerak”di mana para ibu
dan surirumah dapat menjimatkan masa mereka
dengan tidak perlu keluar rumah untuk pergi ke
pasar bagi membeli barang keperluan seperti sayur-
sayuran, ayam, ikan, buah-buahan, rempah ratus
serta keperluan dapur yang lain. Hampir setiap
hari penjaja sayur ini akan mengunjungi kawasan
kejiranan untuk membekalkan keperluan dapur
secara kecil-kecilan.
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Zaman kian bersilih ganti, namun permintaan terhadap penjaja sayur
bermotosikal ini masih utuh dan dilihat masih relevan kerana sumbangan
mereka kepada golongan yang kurang bernasib baik dan tinggal
berjauhan dengan pasar basah adalah begitu signifikan. Usahawan
yang bersemangat kental inilah yang menjadi agen kepada masyarakat
yang tinggal di kawasan yang agak jauh dari pasar basah untuk
mendapatkan bekalan sayur-sayuran dan buah-buahan yang segar,
lauk mentah seperti ayam, ikan, daging, rempah ratus dan juga aneka
pilihan kuih-muih dan kerepek (Fabeil, Pazim & Langgat, 2020). Secara
tidak langsung, penjaja sayur ini telah merancakkan lagi keusahawanan
sosial setempat bila mana mereka secara berterusan membekalkan
bahan keperluan dapur tanpa mengenal erti penat dan lelah demi
memastikan pelanggan mereka dapat meneruskan kelangsungan hidup
dengan baik.

Naluri seorang penjaja sayur yang lazimnya sentiasa meletakkan
kepuasan pelanggan dalam mendapatkan bekalan sayur-sayuran, buah-
buahan dan lauk mentah yang segar selalu menjadi keutamaan dalam
urusan jual beli mereka. Walaupun keuntungan yang diraih tidaklah
sebesar mana, namun semangat keusahawanan sosial itu sendiri
sentiasa mendahului kepentingan peribadi si penjaja sayur bermotosikal
ini. Usahawan berjiwa mulia ini wajar disanjung tinggi oleh masyarakat
kerana kegigihan mereka dalam usaha mencari rezeki yang halal lagi
berkat, dan dalam masa yang sama berjihad dalam sektor ekonomi
ummah. Penjaja sayur bermotosikal ini berperanan untuk membekalkan
keperluan dapur yang berkualiti dengan harga yang berpatutan dan
menawarkan perkhidmatan secara terus ke kawasan kejiranan yang
agak jauh dari pasar basah, pasaraya dan pasar tani (Wardi & Andreas,
2017).

Ekosistemkeusahawanan sosial sepertiiniharus digiatkandan dipandang
tinggi oleh masyarakat dalam usaha memartabatkan perjuangan si
penjaja sayur bermotosikal ini di masa mendatang. Mungkin sahaja
pihak berwajib perlu membuka mata dengan menawarkan pelbagai
insentif kepada usahawan sosial ini untuk terus mengembangkan sayap
dalam perjuangan mereka untuk memasyarakatkan “pasar bergerak”
dari rumah ke rumah. Di samping itu, penjaja sayur ini juga boleh
meningkatkan lagi kualiti perkhidmatan mereka dengan menaiktaraf
pengangkutan yang digunakan agar lebih kreatif dan inovatif. Sudah
pastinya lebih banyak pilihan sayur-sayuran, buah-buahan, lauk mentah,
rempah ratus, kuih-muih dan kerepek yang akan dapat ditawarkan
kepada pengguna setempat.
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